
販路開拓支援セミナー

北海道商工会連合会では、貴社商品の販路開拓・拡大を支援する為、次の事業を実施致します。
当事業へ参加を希望される方はもちろん、それ以外の方も、是非この機会に本セミナーにご参加ください。
■北のおいしいを新発見！「北海道味覚マルシェin札幌」（物産展） ※6/9申込締切

開催日：平成２９年９月２０日～２５日 会場：丸井今井札幌本店
■「北の味覚！再発見！」（商談会） ※出展募集は８月頃を予定

開催日：平成２９年１１月１日（火） 会場：ホテル札幌ガーデンパレス

参加
無料

参加希望日
札幌会場（申込締切６／３０（金） ） ・ 旭川会場（申込締切７／７（金） ） ・ 函館会場（申込締切７／２０（木） ）

※参加希望日を○で囲んでください。

御社名 氏名

住所 ＴＥＬ

ＦＡＸ Ｅ－ｍａｉｌ

７／５（水） ９：３０～１２：３０

１３：００～１６：３０７／１３（木）

７／２５（火）

第１部 第２部 第３部

商品力を強化するには
①売れる商品・お土産品の条件とは
②地域資源だからこそ作れる「価値」
について

③事例紹介

商談成功のポイント
①商品の魅力をきちんと伝え商談
につなげるには

②狙った顧客に商品を届けるための
流通の仕組み

③価格を設定する際の注意点につ
いて

展示ディスプレイの方法
①バイヤーの気を引くPOPの作成
②立体的な陳列構成にするためのポ
イント

③事例紹介

１３：００～１６：３０

TKP札幌ビジネスセンター赤れんが前
5Ｆ ラベンダー

●札幌市中央区北４条西６丁目１ 毎日札幌会館
●ＴＥＬ：011-600-2615

アートホテル旭川 4Ｆ ビズルームⅠ
●旭川市７条通６丁目
●ＴＥＬ： 0166-25-8811

札幌会場
（定員50名）

旭川会場
（定員３0名）

函館会場
（定員３0名）

講師＜第１部・第２部＞

勝浦 忠 氏
（株）北海道百科 常務取締役営業本部長

平成2年 株式会社丸井今井入社。札幌本店に配属され婦人服、紳士、ス
ポーツ等様々な部門を経験。平成18年道産品バイヤーとなり、道産食品セレ
クトショップ「きたキッチン」を立ち上げたほか、有楽町北海道どさんこプラザリ
ニューアルオープンの担当バイヤーとなり、その後、全国6店舗の北海道どさ
んこプラザを立ち上げ、平成25年より現職へ出向中。

・・・・・・・・・・・・・・ お申し込みは ・・・・・・・・・・・・・・・・

■下記の参加申込書に必要事項を記入して、ＦＡＸにて
お申込みください。

お問合せ先 北海道商工会連合会 〒060-8607 北海道札幌市中央区北1条西7丁目プレスト１・７ビル４階 TEL：011（251）0102 担当：大越、小川、敦澤

講師＜第３部＞

阿部 仁 氏
（株）ファームステッド プランナー

広告代理店アカウントディレクター、大手流通会社の営業企画マネ
ジャーなどを経て、現在、「デザイン」で地域ブランドの価値を高めるプ
ランナーとして活躍。地域のブランド価値を高め発信力を強化すること
で、交流人口の拡大・地域産業の振興を図ると共に「地方の食」をＰＲ
し、「おいしさと感動」を消費者に伝えている。

ＦＡＸ：011（221）6686

※ご記入頂いた個人情報については、本セミナーの受講者名簿等の作成のほか、当会が行う商談会等の各種支援策の情報提供に使用させて頂きますのでご了承願います。

ホテル函館ロイヤル 2Ｆ カーネギーホール
●函館市大森町１６－９
●ＴＥＬ： 0138-26-8181


